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tend:IT

Das Lynx Partnerprogramm

Xtend:IT Partner werden -
Jahresumsatz.

Bereits ab einem jahrlichen Umsatz von 25.000 Euro mit
Lynx Hardware profitieren Sie als Lynx Xtend:IT Partner von den
zahlreichen Vorteilen unseres Partnerprogrammes.

Wir unterscheiden insgesamt drei Partner-Levels, die sich nach
Jahresumsatzen wie folgt staffeln:

Lynx Xtend:IT Select-Partner
Lynx Xtend:IT Top-Partner

Lynx Xtend:IT Premium-Partner

Xtend:IT ist unsere Antwort auf lhre verdnderten Marktbedingungen und gleichzeitig unser Angebot an Sie fiir eine Partnerschaft mit
Lynx, die konsequent dort ankniipft, wo IT alleine keine Argumente mehr bieten kann. Nutzen Sie die Méglichkeiten des Lynx Partner-
programms und positionieren Sie sich als kompetenter und preisattraktiver IT-Partner noch erfolgreicher am Markt.

Mit unserem Partnerprogramm Xtend:IT bieten wir Ilhnen als IT-Fachh@ndler oder Systemhaus handfeste Vorteile, die kein Wettbewerber

in dieser Kombination bietet.

Wir vertrauen lhnen das Erbringen
von fiir
an.

Lynx Xtend:IT Partner mit Top- oder Premium-Status sind
autorisiert, Reparaturen bzw. Services an Lynx Servern und
Storage-Systemen in unserem Auftrag durchzufiihren.
Service-Dienstleistungen fiir Lynx PCs konnen von allen Xtend:IT
Partnern erbracht werden.

Unschlagbar gute Argumente fiir eine Partnerschaft mit Lynx.
Selbst im Service-Fall sind wir ein verlasslicher Partner. Denn lhre
Kunden bekommen den besten Service, den sie sich vorstellen
konnen: schnell, kompetent und personlich.

Alle Einzelheiten zur Ubernahme von Service-Dienstleistungen
werden in einem separaten Service-Ubernahme-Vertrag geregelt.

Jetzt kaufen und lIhre Rechnung
erstin begleichen.

Als Lynx Xtend:IT Top- und Premium-Partner rdumen wir [hnen
ein Zahlungsziel von 60 Tagen netto ab Rechnungsdatum ein
- und dies jeden Tag der Woche, dauerhaft. Lynx Xtend:IT Select-
Partnern schaffen wir mit einem Zahlungsziel von 30 Tagen netto
ab Rechnungsdatum ebenfalls einen enormen Liquiditdtsvorteil.
Voraussetzungen fiir unsere verlangerten Zahlungsziele sind:

Erteilung eines Abbuchungsauftrages
Sie verfiigen {iber ein benanntes offenes Kreditlimit bei der
Lynx IT-Systeme GmbH

Bei Lynx gibt es keine unverbindlichen Preisempfehlungen und keine
Kanalkonflikte.



Je nach Partner-Level gewdhren wir bis zu 1% Rabatt auf die zum
Bestellzeitpunkt giiltigen Listenpreise plus weitere 1% Backend-
Bonus bei Zielerreichung. Einkdufe aus den folgenden Produktgrup-
pen werden zur Ermittlung des anrechenbaren Jahresumsatzes und
der sich daraus ergebenden Rabattstaffel angerechnet: Lynx PCs,
Lynx Notebooks, Lynx Server und Lynx Storage-Systeme. Einkdufe aus
dem Peripherie- und Komponentenbereich werden ausdriicklich nicht
beriicksichtigt:

Lynx Xtend:IT Select-Partner: 0,5% (Rechnungswirksam)
Lynx Xtend:IT Top-Partner: 0,5% (Rechnungswirksam)

plus 0,5% Bonus bei Zielerreichung

Lynx Xtend:IT Premium-Partner: 1,0% (Rechnungswirksam)
plus 1,0% Bonus bei Zielerreichung

Elviz ist deutlich mehr als nur einer der méachtigsten Online-Konfigu-
ratoren fiir IT am Markt. Betrachten Sie Elviz treffender als eine sofort
wahrnehmbare Verstarkung Ihres Vertriebsteams sowie eine Ergadn-
zung oder Erweiterung lhrer Vertriebskandle: Elviz kennt das gesamte
Lynx Portfolio aus dem FF, erstellt auf Knopfdruck Angebote, tiberpriift
mittels einer Plausibilitdtspriifung Konfigurationen auf deren Funkti-
onalitat und vieles mehr. Das beste: Elviz kostet Sie keinen Cent und
ist immer erreichbar — 24/7/365.

In einer personlichen Schulung in lhrem Hause demonstrieren wir
lhnen gerne alle unschlagbaren Vorteile, mit denen Elviz sowohl

lhr Team als auch lhre Kunden unterstiitzen kann. Folgende beiden
Schulungsmodule bieten wir Ihnen an:

Elviz - Modul 1: Vertriebsunterstiitzung

Wir zeigen Ihnen, welche Moglichkeiten in Elviz stecken, um lhre
Vertriebsablaufe schneller, kundenorientierter und erfolgreicher zu
machen: Angebotserstellung an lhre Kunden in wenigen Minuten,
Angebotsverdnderung ohne weitere Nachfrage bei uns, Preisaktua-
lisierung eines Angebotes in zwei Mausklicks, Aufbau eines Archivs
mit allen lhren Anfragen und Bestellungen u.v.m.

Elviz - Modul 2: Benutzung von Elviz durch lhre Kunden

Wir ermdglichen es lhnen, kundenspezifische Zugange zu definieren
(individuelle Aufschlags- bzw. Rabattsétze, eindeutige Kundeniden-
tifikation), um lhren Businesskunden ein professionelles Beratungs-
Tool zum Thema System-Konfiguration und -Einkauf zur Verfiigung

stellen zu konnen. Das erhoht die Kundenbindung und reduziert Thre
Beratungslast am Telefon.

Als Lynx Xtend:IT Partner erhalten Sie einen dedizierten Ansprech-
partner, der lhnen bei allen Fragen rund um Lynx Produkte, Service
und das Lynx Xtend:IT Programm beratend zur Seite steht.

Alle Lieferungen von Lynx Systemen an Top- und Premium-Partner er-
folgen fracht- und versicherungsfrei. Bestellungen von Peripheriegerd-
ten und weiteren Komponenten sind, unabhdngig vom Lynx Xtend:IT
Partner-Level, fracht- und versicherungspflichtig.

Jeder Lynx Xtend:IT Partner kann einmal pro Jahr ein Lynx System zu
Demo- und Eigenbedarfszwecken bestellen. Als Top- oder Premium-
Partner kdnnen Sie sogar jedes Halbjahr einmal ein speziell rabat-
tiertes System zu Demo- und Eigenbedarfskonditionen bestellen. Fiir
jedes dieser Gerate gewdhren wir Ihnen einen einmaligen Sonder-
rabatt von 8% auf den aktuell giiltigen Listenpreis. Weitere Rabatte
konnen nicht gewdhrt werden.

Als Lynx Xtend:IT Partner erhalten Sie auf Antrag exklusiven Projekt-
schutz fiir staatliche oder private Ausschreibungen. Dadurch stellen
wir sicher, dass kein anderer Lynx Handler fiir das gleiche Projekt
ein Angebot von uns erhdlt. Konkurrenzsituationen mit anderen Lynx
Partnern lassen sich so aktiv vermeiden. Dariiber hinaus gewdhren

wir zur Absicherung von Kurs- und Preisschwankungen eine verlanger-

te Angebotsgiiltigkeit. Gegebenenfalls versenden wir Ihre bestellte
Ware ohne Mehrkosten auch an abweichende Lieferadressen. Auf
Wunsch bespricht einer unserer Vertriebsbeauftragten zusammen mit
Ihrem Kunden das Projekt und unterbreitet Ihnen dann ein mafige-
schneidertes Angebot fiir Ihren Kunden.

Sie als Lynx Xtend:IT Partner - und damit auch wir als Hersteller - kon-
nen nur dann Auftrage aus Anfragen generieren, wenn alle Beteiligten
auf Augenhohe miteinander kommunizieren kénnen. Den Schliissel

zum Erfolg sehen wir in einer gemeinsamen Wissensbasis, welche wir
durch stetigen Wissenstransfer auf- und weiter ausbauen. Der Besuch

regelmafig stattfindender Workshops sowie unser Erfahrungsaus-
tausch versetzen beiden Seiten in die Lage, auf Anfragen stets gut
informiert und kompetent reagieren zu kdnnen.

Lynx Technologie- und Verkaufs-Workshops: Sie werden hierzu
regelmafig zu einem Informationstag zu Produkt- und Technolo-
gieneuheiten mit bedeutenden Herstellern von Hard- und Software
eingeladen.

One-to-One Kommunikation und Wissenstransfer: Intensiver, re-
gelmaBiger und vor allem personlicher Austausch von Informationen
zwischen Ihrem Lynx Berater und lhnen. Damit schaffen wir die Basis
fiir eine Kommunikation mit duBerst geringen Reibungsverlusten und
einem Maximum an Gesamtverstandnis. Und da Sie bei Lynx immer
einen festen Ansprechpartner haben, gehen auch keine Informati-
onen verloren.

Als Lynx Xtend:IT Partner werden Sie als Bezugsquelle fiir Lynx
Systeme in unserer Online-Fachhadndlersuche genannt und mit dem
Xtend:IT Partner-Logo hervorgehoben.

Dariiber hinaus halten wir eine ganze Reihe von Tools fiir Sie bereit,
mit welchen wir Sie im Bereich Marketing unterstiitzen kénnen:

E-Mail Templates: Fiir die Planung und Durchfiihrung regionaler
eMailings (min. 200 Empfanger) zur Erweiterung lhrer Kundenba-

sis im Bereich Businesskunden stellen wir lhnen als Lynx Xtend:IT
Partner spezielle Templates zur Verfiigung. Diese Vorlagen lassen sich
ganz einfach mit lhren Unternehmensinhalten bzw. Ihrem Produk-
tangebot ergdanzen und kénnen so im Handumdrehen als eMailing
eingesetzt werden.

Print-Werbematerialien: Lynx Xtend:IT Partner erhalten Promo-
Kontingente kostenfreier Print-Werbematerialien zur Verkaufsunter-
stiitzung und als Beratungshilfe. Zusatzliche Exemplare fiir Mailing-
Aktionen oder Messeauftritte, Kundenveranstaltungen o0.4. sind auf
Anfrage erhaltlich.

Mobiler Messestand: Fiir die Beteiligung lhres Unternehmens an
Regionalmessen, Konferenzen oder Verkaufsveranstaltungen stellen
wir [hnen als Lynx Xtend:IT Partner einen transportablen und faltbaren
Lynx Messestand kostenfrei zur Verfligung (es fallt lediglich eine
Kaution an). Bitte fragen Sie unsere mobilen Messestdnde rechtzeitig
an. Wir empfehlen eine zweimonatige Buchung im Voraus. Auch die
Beteiligung eines unserer Vertriebsberater ist auf Wunsch und nach
Absprache moglich.



